Первая встреча 

Цель этой встречи – пригласить 2-4 гостя на первое знакомство с качеством продукции, помочь ощутить быстрый результат и каждому гостю предложить индивидуальные последующие встречи с приглашением своих гостей. 
Что необходимо сделать:

Менеджеру необходимо позвонить своей подруге (приятельнице, коллеге по работе) и рассказать ей о возможности получить бесплатную косметическую процедуру «Мгновенная красота». Бесплатная процедура проводится в том случае, если хозяйка дома приглашает на встречу двух своих подруг для того, чтобы они могли оценить результат и эффект процедуры, которую получит модель (хозяйка встречи).
Необходимо:

1. Молочко для удаления макияжа,
2. Тоник для нормальной и сухой кожи,
3. Крем-пилинг энзимный,
4. Маска Глубокое очищение, 
5. Мгновенная красота,
6. Сыворотка Корректор мимических морщин,
7. Дневной крем Антивозраст,
8. Бумажные носовые платочки или салфетки косметические, ватные диски, губочки,
9. Зеркало,
10. Хорошее настроение, безупречно ухоженные руки, свежий маникюр.
План проведения:

1. Красиво расположить на специально выделенном столике всю необходимую продукцию, оформить стол так, чтобы он выглядел привлекательно. 

2. Познакомиться с гостями.

3. Представить компанию Gloryon, дать общую информацию о компании, продукции, провести самопрезентацию (представиться, рассказать о себе).

4. Рассказать об уходе за кожей в разном возрасте (ориентируясь на клиентскую аудиторию).
5. Провести Мастер-класс, дегустацию продуктов

6. Завершить встречу.

Проведение встречи по этапам:

Этап 1-2: Придя в дом к потенциальному клиенту, поблагодарите его за услугу, оказанную вам,  не забудьте сказать комплимент хозяйке дома, отметьте что-то в интерьере квартиры или просто скажите теплые слова («присоединитесь»). Расположите все необходимое для встречи, познакомьтесь с гостями. 
Этап 3: «Здравствуйте, меня зовут (имя, фамилия), я менеджер холдинга Gloryon. Наш холдинг производит продукты для красоты и здоровья,  и сегодня я рада, что вы откликнулись на предложение (имя организатора встречи) познакомиться с продукцией нашей компании, которая поможет сохранить красоту женщины в любом возрасте. Давайте знакомиться…» Дальше расскажите о том, что каждая женщина и современные мужчины  очень внимательно относятся к своей внешности и обращают внимание на уход за собой. Объясните собравшимся, что происходит с кожей в разном возрасте. 
Этап 4: «Сегодняшняя встреча посвящена таинству сохранения молодости. Каждая женщина понимает, что надо уметь сохранить красоту, данную от природы, подчеркнуть свои индивидуальные черты, чтобы благодаря систематическому уходу за кожей остаться молодой и привлекательной». Спросите, что гости делают для того, чтобы выглядеть хорошо, какой косметикой они пользуются. Важно внимательно слушать своих гостей, не перебивая их. 

Похвалите тех, кто регулярно ухаживает за собой, а тем, кто не считают это необходимым, скажите: «Многие из нас обращают внимание на то, как выглядят известные люди, насколько они привлекательны. В душе или открыто мы сами хотели бы выглядеть так же, но в силу разных обстоятельств многие из нас не делают ничего для сохранения своей природной красоты. А ведь известно, что некрасивых женщин не бывает, есть только безразличные к себе. 
Знаменитая, Коко Шанель когда-то сказала: «Ваше лицо в 20 лет дано Вам природой, и каким оно будет в 50 лет – зависит только от Вас. Когда-то это высказывание заставило задуматься и меня. Я буду очень рада, что сегодня смогу вам показать, как откликается наше лицо на правильный уход за кожей, как изменится ваше настроение».
Этап 5: Затем представьте нашу косметическую линию Gloris Beauty и скажите: «У каждой женщины бывают моменты, когда нужно очень быстро привести себя в порядок, и сегодня продемонстрирую Вам программу, которая быстро приведет в порядок даже самую усталую кожу. Всего через 40 минут вы увидите эффект, который бывает после посещения косметолога и салонных процедур».

Далее  проведите демонстрационную процедуру с использованием  рекомендованных продуктов.
Пусть модель наденет ободок - и начинайте действо. Очень важно, чтобы все были вовлечены в  происходящее. Покажите, в каком количестве и какими движениями наносится  очищающее средство ( Молочко для снятия макияжа). Пусть модель делает это самостоятельно (ваша задача научить ее делать это грамотно).
В момент нанесения рассказывайте о том эффекте, которое дает средство, представьте его участникам своего Мастер-класса. Предложите смыть теплой водой с помощью спонжа. 
Затем скажите, что дважды в неделю необходима более глубокая чистка кожи и для этого есть прекрасные средства  – Крем-пилинг энзимный и маска «Глубокое очищение». 
Пока модель наносит продукт на лицо (сначала Крем-пилинг, время экспозиции 5 минут, потом маску «Глубокое очищение» – время экспозиции 10-12 минут),  вы можете провести дегустацию всех средств гостям. Спросите их ощущения. 
Вернитесь к своей модели. Снимите остатки продукта  спонжем с большим количеством воды. Протрите лицо тоником (объясните, почему это важно). Нанесите локально на область морщинок совсем небольшое количество Сыворотки «Корректор мимических морщин», при этом обратите внимание на то, какое малое количество сыворотки  вы используете и скажите, что концентрация действующих компонентов очень велика, поэтому необходимо использовать совсем немного. 
Затем нанесите  Дневной крем «Антивозраст».  
В завершение процедуры обратитесь к гостям и попросите их оценить результат ухода за кожей. Спросите модель, как она себя чувствует, что изменилось. Подчеркните видимый эффект после процедуры (лицо посветлело,  морщинки разгладились, овал лица подтянулся, лицо выглядит более свежим). Скажите модели, что уже сегодня она может приобрести себе такой набор (для этого необходимо иметь как минимум один набор с собой для продажи).
Этап 6: Поблагодарите своих гостей и скажите: «Я очень рада, что вам понравилось ухаживать за собой. Мы можем продолжить наши встречи и у вас есть две возможности:
Первый вариант: Стать моим клиентом, и я буду очень рада, если вы выберете такую возможность. Я смогу подобрать для Вас индивидуальную систему ухода, и в этом случае в моем лице Вы приобретаете персонального консультанта по красоте.
Второй вариант:  То, что я сегодня делала - это  один из видов моей деятельности. Если вам это понравилось и вы хотите этому научиться, то можете стать менеджером холдинга Gloryon и зарабатывать деньги.

Какой вариант вам больше нравится? 
Выслушайте пожелания каждой гостьи этой встречи.

· Если гостья выбирает первый вариант, то вы предлагаете ей стать организатором аналогичной встречи у нее дома. В этом случае  она становится моделью на следующей встрече с тем условием, что пригласит на нее двух своих подруг (подруги получат возможность продегустировать продукт на руке и оценить результат процедуры, которую получит бесплатно модель).

· Если гостья выбирает второй вариант, вы заключаете контракт.

Проведите аналогичные действия со всеми участницами встречи.

Поблагодарите еще раз организатора встречи за знакомство с интересными людьми и покиньте место встречи первым. Пусть гости еще пообщаются без вашего участия, поделятся своими ощущениями. На следующий день обязательно перезвоните хозяйке встречи, поблагодарите еще раз за возможность представить продукцию холдинга Gloryon  и договоритесь о следующих совместных шагах.

Вторая встреча 
Проходит аналогично первой, моделью на процедуру садится женщина-организатор встречи. В завершение встречи вы приглашаете ее на следующее  мероприятие, которое посвящено созданию индивидуального образа, при помощи декоративной косметики Entice.  Скажите, что на этой встрече вы подберете для нее  оптимально подходящую цветовую гамму (глаза, брови, губы). 

Предложите гостям встретиться с вами по тому же сценарию, который использовали на первой встрече – пригласите тех, кто был у вас впервые,  стать организатором такой же встречи, пригласив двух своих подруг, и стать моделью на показательной процедуре.
Договоритесь со всеми о датах следующих встреч (для этого лучше всего использовать ежедневник, куда вы сможете внести Ф.И.О. организатора встречи, дату, время и место проведения).  Не забудьте на следующий день позвонить организатору встречи, поблагодарить еще раз за встречу и проконтролировать правильное применение продукции.

Третья встреча «Стань неотразимой» 
Индивидуальная работа с клиентом.
На этой встрече вы рассказываете о декоративной косметике Entice и подбираете клиенту дневной и вечерний варианты макияжа. В проведении этой встречи вам поможет обучающий диск «Преврати свой Entice в денежный магнит».
